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                                                                             СОДЕРЖНИЕ

                                                                   АНОТАЦИЯ.
     Существующие виды силовых агрегатов имеют ряд особенностей, которые снижают уровень перспективности их использования. К примеру реактивного типа двигатели быстро расходуют своё топливо, их использование строго специфицировано относительно внешних условий использования, двигатели внутреннего сгорания имеют низкий КПД. Оба типа двигателей оказывают негативное влияние на окружающую среду, зависят от вида среды (воздушная, вакуумная). 
      Поэтому в ходе фундаментальных научных исследований была выдвинута научная теория и предпринята на основе её попытка проектирования силового привода (инерционных излучателей) использующего центробежные силы инерции. Что дало возможность при одной и той же мощности привода но с использованием инерциальных сил построить образцы силового привода с более перспективными характеристиками работы: генерируемая мощность силовых импульсов, их характер генерации (создание направленных импульсов или же крутящего момента), разнообразность мест использования, разнообразность видов и т.д. и т.п. Кроме того, в ходе фундаментальных научных исследований была выдвинута научная теория, предпринята попытка и вследствие чего осуществление проектирования устройств (гравитационных  излучателей) использующих в своей работе динамически сгенерированные вследствие взаимодействий материи на микроуровне сил гравитационной природы с последующим практическим достижением явлений искусственной гравитации и антигравитации на основе эффектов квантовой гравитации и также использования постэффектов квантовой теории электромагнетизма с результирующим подавлением или дополнением гравитационного и электромагнитного излучений искусственных материальных объектов - излучателей с использованием суперпозиции и резонанса взаимодействий в цепях как только искусственных, так и искусственных и природных объектов.
     Настоящий проект представляет собой план практического осуществления практических работ на основе теоретических наработок, а именно строительства в районе г. _______________________ страны _________________________ завода по производству инерционных и гравитационных излучателей.
     Инициатором проекта выступает с одной стороны автор данного проекта )__________________________________________________________________ (обеспечивает все разработки интеллектуальной поддержкой, с патентной и авторской защитой) и ____________________________________________________(страна___________________________), а с другой стороны любое заинтересованное лицо. 
     Планируется строительство Завода по производству инерционных и гравитационных излучателей с приблизительной структурой производственных отделов  см. рис.1. Сборка будет производиться из комплектующих собственного изготовления, при этом планируется закупка источников вращения инерциальных излучателей – двигателей разного типа и других возможно недостающих деталей. Кроме того планируется закупка непосредственно материала с которого будут производиться сами излучатели.

1. ВВЕДЕНИЕ
Цель разработки бизнес-плана.
    Данный бизнес-план предназначен для создания предприятия по проектированию и изготовлению нового типа устройств - инерционных и гравитационных излучателей. Кроме того на оборудовании предполагается осуществлять фундаментальные научные исследования и осуществлять на основе их практические разработки разного вида и назначения техники. Главная задача, которая преследуется созданием этого документа – это привлечение инвестиций, полученных как в виде кредитов, так и полученных в результате продажи соответствующих технологий, что есть для автора намного перспективнее.
    Настоящий бизнес-план является попыткой разработки текущего бизнеса предприятия – завода по производству инерционных и гравитационных излучателей в  нём учтён анализ рынка технологий в данном направлении и перспективы развития данного рода бизнеса. 
В результате разработки данного бизнес-плана была предпринята попытка обеспечить возможность осуществлять теоретические фундаментальные разработки и исследования  с последующим практическим осуществлением данных работ путём проектирования и производства, как самих излучателей, так и устройств на их базе, на основе интеллектуальной собственности (см. раздел 3.2.2) и на основе чего:
1. Менеджерам фирмы:
•   получить программы будущей деятельности с постановкой цели (в цифрах), разработкой стратегии их достижения и механизма реализации, расчетом необходимых трудовых и материальных ресурсов и обоснованием направлений финансовой политики;
•   оценить перспективы развития в предлагаемой "нише" рынка товаров и услуг, в т.ч. с учетом деятельности конкурентов, прогноза изменений рыночной ситуации, оценкой вероятных рисков и способов их минимизации;
•   выявить "слабые места" в организационной структуре и системе управления завода и разработать меры по их устранению.
2. Партнерам по бизнесу:
•   получить ответы на вопросы о деятельности фирмы как вероятного делового партнера и оценить надежность и привлекательные стороны делового сотрудничества.
3. Возможным акционерам:
•   иметь объективную информацию о деятельности компании, реально оценить итоги и планы развития, а также "узкие места" и меры, принимаемые руководством для их преодоления.
4. Возможным инвесторам:
•   объективно оценить потенциальные возможности компании и в максимально приближенных к бизнес-плану объемах, условиях и в приемлемые сроки решить проблемы по выделению инвестиций.

1.2. Отрасль
     На 2014 год ситуация на международном рынке (не то, что на рынке России или Украины, но и на уровне Европы, США а также других стран) характеризуется полным отсутствием нового типа приборов – тяговых движителей работающих на основе принципов генерирования инерционных сил, или же приборов – гравитационных излучателей гравитационных сил (имеется в виду искусственных источников гравитации с последующей способностью обеспечить ими взаимодействие не только с гравитацией искусственных или природных источников гравитации, но и взаимодействие на основе квантовой теории электромагнетизма и гравитации, как явлений и постявлений в контексте суперпозиции и резонанса взаимодействий с последующим достижением оптической или гравитационной невидимости или же искаженной видимости – т.е. искусственной гравитации и антигравитации) с использованием суперпозиции и резонанса взаимодействий в цепи искусственных и природных объектов – инерционных-гравитационных излучателей, в контексте международных заявок ВОИС:  WO2009130545,  WO2009150552, РСТ IB 2008 053201, РСТ IB 2008 054234 , РСТ IB 2009 050813, РСТ IB 2009 051826 и также других документов, включая – заявки на патенты Украины, патента Украины на полезную модель №43101, России, Казахстана, Беларуси, авторских свидетельств на основе авторских работ их автора Троценка Павла Дмитриевича за период 2007-2014гг. Также предлагается осуществлять на производственной базе завода разработки и в других направлениях высокотехнологичных исследований и практичных работ в строгом соблюдении законов - как национальных, так и международных. 
Состояние международного рынка – будущих потребителей продукции завода.
       Примечательным является то, что основными потребителями продукции завода  « По производству инерционных и гравитационных излучателей» является практически все отрасли жизнедеятельности человечества, в которых требуется использование новых силовых источников тяги, источников влияния на материю на макро- или на микроуровне и многое другое, вследствие чего возможен переход существующих технологий машиностроения, энергетики на качественно новый уровень. К примеру использование такого типа инерционных излучателей в качестве силовых установок на аэрокосмических ЛА, даст возможность намного повысить их тактико-технические характеристики использования и обеспечить возможное намного более перспективное передвижение в любого вида пространстве, включая не только околопланетное, но и межпланетное и даже межзвёздное космическое. Использование такого типа силовых установок в машиностроении даст возможность их более перспективного передвижения, как непосредственно по поверхности земли, но благодаря левитации.  А использование таких устройств в энергетике даст возможность намного повысить продуктивность процессов генерирования энергии путём генерации крутящего момента. 
    По данным  результатам анализа Института стратегического управления вопросы роста и развития энергетического комплекса, в условиях кризиса экономики, отошли на второй план. Между тем значительное число электро- и теплостанций работает в критическом режиме. Работа системы поддерживается за счёт вывода и разукомплектования части агрегатов, 20% основного оборудования выработало свои ресурсы. В ближайшие 3-4 года 70% установленных мощностей на ТЭЦ достигнет предельной нормативной наработки и следует ожидать массового выхода из строя энергетического оборудования. Для поддержания устойчивой работы энергетического комплекса по мнению экспертов необходим ежегодный ввод примерно 6-8 млн. кВт новых мощностей для замены выбывающих, но этого не делается. При стабилизации экономической ситуации состояние энергетического комплекса станет серьезным препятствием развития. Это позволяет сделать вывод о том, что потребность в продукции АО завода"Таландт" традиционного ассортимента в энергетике не только возрастет из-за необходимости интенсивных ремонтно-восстановительных работ, возможно в рамках общегосударственных программ, но и прежде всего по причине более продвинутого типа устройств.
Состояние остальных важных потребляющих отраслей: металлургия, химия, нефтегазовая и других можно охарактеризовать общим падением объемов производства и старением производственных мощностей, где также встает вопрос необходимости замены устарелого оборудования.
     Вследствие чего возможно утверждать о том, что долю рынка продаж такого типа устройств тяжело себе представить, насколько она широка, перспективна,  насколько она многообразна и безгранична - это рынок практически всех государств, в которых такие технологии и на основе их устройства вообще на 2014 год не развиты.
     Название проекта  - завод « По производству инерционных и гравитационных излучателей и других видов устройств».~PE_Object(1){ЗаводЗ За}}
Инициатор проекта – непосредственно владелец – Троценко Павел Дмитриевич.~PE_Object(3){ООООО ОООО   }
Дата начала проекта  _____________~PE_Object(4){}
Продолжительность – 
Сфера безопасности.
    Безопасность данного проекта базируется на строгом и безукоснительном соблюдении и исполнении всех законов и норм национального и международного права. Важно отметить о том, что данного типа силовой привод, а именно его разработка, производство и эксплуатация вообще не обусловлены в существующих законодательных документах и нормах, что ещё раз доказывает о том, что эти разработки есть совершенно новыми для человечества. Но всё же обязательно нужно усчитывать следующие критерии:
 - лицензионная политика,  -  а она то вообще не обуславливает разработку такого типа силовых приводов, их проектирование, производство, эксплуатацию, правовой базы чему на сегодня вообще нигде нет, поскольку такого типа устройства есть, по мнению существующей науки, неработоспособны. К тому же понятно… о том, что тот, кто разработал предлагаемые к использованию и совершенно новые, прогрессивные технологии намного опередил в своем профессиональном развитии все существующие научные результаты, вследствие чего легко может быть допущен по соображениям профессионализма к осуществлению такого рода работ. И всё же, как мне представляется, предвидятся возможные сложности именно на конечной стадии – стадии сборки соответствующих образцов техники, которая использует соответствующие разрабатываемые и обусловленные в данном проекте бизнес-плана силовые агрегаты  –  инерционные, гравитационные излучатели, использование которых обуславливается лицензионным законодательством, национальным и международным законодательством безопасности, использованием в сфере вооружений и т.д. Важно отметить о том, что такой технологии силовой привод – инерционный, гравитационный излучатель не то, что не обусловлен лицензионной политической поддержкой, он вообще нигде не фигурирует. Есть правда разного типа несовершенные дисбалансные (или самобалансные) вибраторы, но они вообще на данное время не представляют никакой опасности, и с этой точки зрения их разработка, проектирование, производство и эксплуатация не прописаны ни в каких в нормах и госстандартах. 
 - законодательная поддержка (требует детальной разработки), которая, к большому сожалению, на момент создания данного бизнес-плана практически вообще не развита, а вернее отсутствует. Нет ни единых Госстандартов на проектирование подобного рода устройств - инерционных, гравитационных излучателей, обращаю внимание генерирующих направленные силовые импульсы (и не такие как у дисбалансных (или самобалансных) вибраторов типа серии ЭВ и других), или гравитационное излучение. Нет также и единых условий и государственных стандартных требований и относительно их технических условий соответствующих или будущих производств относительно, проектирования, производства, условий использования и эксплуатации на разных машинах и механизмах, что убедительно свидетельствует в пользу того, что такие устройства - устройства инерционных и гравитационных излучателей на момент составления данного бизнес-плана вообще не существуют, причём ни в одной стране мира и даже не смотря на чьи либо усердные заверения в обратном. Это и есть самым простым доказательством авторства в таких направлениях разработок. Таким образом, и в конечном итоге должны быть разработаны единые стандартные нормы и условия для проектирования, производства и эксплуатации таких устройств – устройств инерционных и гравитационных излучателей (и не только…), относительно которых будут разработаны технические условия проектирования, производства и эксплуатации подобного рода приборов.
 - антимонопольная политика, которая основывается на строгом и безукоснительном соблюдении национальных и международных норм и законов ведения бизнес - отношений, строгом подчинении нормам международных и национальных законодательств регулирующих деятельность в соответствующих направлениях деловых отношений и в то же время в соответствии с нормами и законами, регулирующими отношения в среде интеллектуальной собственности и на базе интеллектуальной собственности. Также этому может способствовать именно возможность продажи, дарения, совместного использования  соответствующих технологий для осуществления фундаментальных разработок, проектирования, производства и эксплуатации подобного рода и назначения продукции.
 - система безопасности, - система безопасности базируется на строгом соблюдении норм и условий лицензионной политики, антимонопольной политики, законодательной поддержки, а также всех норм национальных или международных законов, регламентирующих деятельность в сфере безопасности. Кроме того направление этой деятельности подвергается строжайшему международному контролю в том числе и со стороны Организации объединенных наций (ООН). Причина видится в том, что используя применяемые в данном бизнес-плане технологии любая сила, исходя из мнения автора данного проекта, переходит на более высокий уровень технологий и созданных на основе их образцов техники, которая по своим тактико-техническим, технологическим характеристикам превосходит все существующие образцы техники, что может представлять очень серьйозную опасность при её противозаконном использовании, например при вооружённых конфликтах. Очень важно также обратить внимание на тот факт, что при использовании предлагаемых технологий появится, по мнению автора данного проекта, возможность передвигаться в пространстве, в космическом пространстве на более перспективных летательных аппаратах (ЛА), что влечёт за собой создание и использование системы безопасности при освоении космических пространств с учётом безопасного взаимодействия при этом. А это прежде всего возможное развитие конфликтов при освоении полезных ископаемых на других планетах, вступление в контакт с другим инопланетным разумом. Так вот наиболее безопасным в таких случаях, по мнению автора данного проекта, есть ведение такого рода деятельности в составе единой коалиции, деятельность которой осуществляется под строжайшим надзором международной системы безопасности, непосредственно со стороны организации ООН (правда ещё многое нужно сделать для этого, хотя многое уже сделано, благо что в истории есть много примеров, которые дадут возможность предвидеть возможное развитие многих негативных ситуаций (особенно это касается фашизма, монополии, единого сильного лидера, не дающего никому отчёта в своих действия)). Да и вступать в контакт с другим разумом станет намного легче не только с нашей стороны (т.е. никто не будет гоняться и конкурировать за более перспективные и дружеские отношения), так и с ихней (понятно, что лучше иметь дело с организованной системой, а не с…., с которыми вступать в любые отношения просто опасно…). В проекте предвидится возможное участие и инопланетного разума у взаимодействии с ООН – именно как результата реального контакта земной цивилизации с инопланетным разумом. У многих после такого прочитанного могут возникнуть не совсем нормальные соображения о профессионализме и даже разуме (психическом и психологическом здоровье) автора данного проекта, но поверьте мне….., у автора данного проекта всё… да и ещё как!!! Вообще, как он считает, всё что было им создано и воплощено в данном проекте, создано на самом деле не только им, а спровоцировано другими, и они то более высшего (мудрого, старшего) разума по сравнению с земным, который присутствует возле земной цивилизации, ведёт мониторинг за ней, оберегает её, подучивает, совершенствует и многое другое уже не одну тысячу лет. Взять хотя бы постэффекты, проявляющиеся при действии механизмов и устройств летательных аппаратов (летающих тарелок так сказать), причём в сравнении с применяемыми в данном проекте технологиями и теми случаями, которые были зафиксированы человечеством в наблюдениях раньше. Так вот они схожи!!! Я уже не вспоминаю подсознательную составляющую некоторых фильмов, которые были то созданы намного более раннее до этого момента, о чем никто даже не то что не подумывал, не предполагал, не догадывался, но и не мог себе представить в самых фантастических воззрениях, о чём они подсознательно намекают и что они предсказывают….!? Именно они, в чём абсолютно уверен автор данного проекта, и организовали всё, что автор этих строк и осуществил, причём всей своей судьбой. Так вот они уже возле нас… и не одну тысячу лет. Всё ждут когда мы реально повзрослев, сможем, протянуть и пожать им руку в дружеском контакте. А почему именно такого типа происходил контакт – думаю…, не стоит объяснять… - это как контакт малолетнего ребёнка, не совсем понимающего происходящее и контакт дедушки, мудрость которого определена именно его стимулированной судьбой. При этом всё уже давно сказано, да и предсказано непосредственно в информации, действующей на уровне подсознания. Это и есть они, это и есть контакт под названием «4,5» - до «5» ещё не дотягиваем и поэтому идут учения… Просто это нужно видеть и понимать мозгами, а не глазами … В конечном итоге и в целом предвидится многоуровневая система безопасности, основанная на национальном законодательстве, на международном законодательстве, и на контроле смотрительного органа см. рис.1, что обеспечит осуществление контроля деятельности в космическом пространстве при использовании данного типа технологий.
Каналы сбыта.
     Продажа продукции – непосредственно самих инерционных и гравитационных излучателей и другого типа устройств, (оборудования и устройств, использующих в качестве силовых тяговых агрегатов указанные источники тяги) будет осуществляться по договорам или без, причём как любому заказчику, так и непосредственно в отделы сбора соответствующего вида техники, использующей данного типа устройства инерционных и гравитационных излучателей, а также изделий на их основе любому желающему в контексте существующих международных и национальных законодательств. Важно отметить о том, что образцы техники на основе таких устройств – инерционных и гравитационных излучателей, а также других устройств будут намного превосходить все существующие образцы.
Конкуренция. 
     На момент разработки данного бизнес-плана существующие аналогичные изделия конкурентов полностью не в состоянии конкурировать с выпускаемой продукцией ни в одном сегменте рынка ни в одном направлении выпускаемой продукции. Главная причина этого – это явный факт опережения данных технологий и основанных на них практических образцов инерционных и гравитационных излучателей, других устройств, разрабатываемых на основе интеллектуальной собственности, а также возможностей их использования в разного вида и предназначения машинах и механизмах для осуществления разных видов задач.  Важно отметить о том, что предприятий именно такого типа производства аналогичных  изделий, а также использующих эти изделия как комплектующие на момент создания бизнес-плана вообще не существует, поэтому состояние отрасли оценить нельзя. Хотя оно непосредственно базируется на состоянии всех отраслей, использующих традиционные устройства силовых приводов, которые на момент создания данного бизнес-плана не в состоянии конкурировать с предлагаемой в данном бизнес-плане производимой продукцией. Производительность труда на Заводах «Таландт» будет основана на широком внедрении самых прогрессивных мировых технологий менеджмента, продуманной и спланированной организации проектирования и производства, сбыта и обслуживания выпускаемой продукции.

1.3. Завод «Таландт» и его цели.
     Возможное АО " Завод «Таландт»" (хотя автор данного бизнес-плана в корне заинтересован в продаже данного направления технологий и на основе их построения бизнеса на основе предполагаемого бизнес-плана) будет расположено непосредственно в том месте, где будут обеспечены максимально комфортные условия для его функционирования  –  т.е. безопасность, финансирование, поддержка. 
    Основное направление деятельности - разработка, производство, сбыт и сервисное обслуживание инерционных и гравитационных излучателей и на основе их разного рода конструкций машиностроения, энергетики, приборостроения, авиакосмической техники, других видов устройств на основе разработок интеллектуальной собственности  и т.д.
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                                                                                                                     Рис.1
    На рис. 1 представлена приблизительная структурная схема будущего бизнеса на основе строительства завода по производству инерционных и гравитационных излучателей под названием «Таландт». Данная структурная схема, по мнению автора проекта, может быть взята за основу производственной структуры предприятия. Она учитывает и нормы безопасности, обеспечения эффективного менеджмента, продумано как осуществление опытно-конструкторских работ на базе проектного отдела, так и производства на базе отдела производства комплектующих непосредственно любого вида комплектующих единиц деталей для сборки инерционных и гравитационных излучателей. Также предусмотрено специализированное хранилище продукции, в котором должно быть предусмотрена база ТО и ремонта всего оборудования завода, хранилище запчастей и комплектующих инерционных и гравитационных излучателей по их маркам, хранилище готовой продукции от сборочного отдела – самих устройств инерционных и гравитационных излучателей по их маркам и специализации.

3. ПРОДУКЦИЯ И УСЛУГИ
3.1. Бизнес-направления
Предполагается что проект строительства завода «Таландт», будет практически завершён созданием сети дочерних фирм, деятельность которых и составляет структуру предприятий возможного АО завода "Таландт".
Основные направления развития возможного АО завода "Таландт" это осуществление фундаментальных научных исследований в направлении физики, химии, космонавтики, машиностроения, энергетики с последующим осуществлением проектных и практических работ на основе производства разного вида и назначения устройств, а также осуществления их технического обслуживания и модернизации.

3.2. Описание выпускаемой продукции, интеллектуальная собственность по продукции и торговая марка.
3.2.1. Краткое описание выпускаемой продукции.
      На основе осуществления планомерных фундаментальных научных исследований, предполагается освоить разработку и производство инерционных излучателей семейства «Шаберуга», предлагается освоить разработку и производство инерционных излучателей семейства «Пеньтиум», предлагается освоить разработку и производство инерционных излучателей семейства «Муфты проекта «21»», «Муфты проекта «22»», а также и других образцов инерциальных излучателей, а также и других устройств на основе использования интеллектуальной собственности см. раздел 3.2.2.
      Кроме того предлагается осуществлять опытно-конструкторские разработки инерциальных излучателей другого типа и характеристик генерирующих искусственное гравитационное излучение, включая гравитационные излучатели типа «Щит не хило-2», а также и ведение другого рода опытно-конструкторских разработок создания излучателей искусственной гравитации.
      Дополнительная информация по каждому виду инерционных и гравитационных излучателей будет представлена дополнительно непосредственно на запрос заинтересованного лица, поскольку она есть секретной.
      Использование продукции производства завода предлагается на:
- сельскохозяйственной технике: трактора, минитрактора, машины, мотоблоки и любого другого вида технике, вплоть до установки непосредственно на севалках, плугах и аналогичной технике, как в качестве генераторов направленного момента инерции, так и в качестве генераторов крутящего момента.
- энергетических машинах: динамомашинах с использованием крутящего момента сгенерированного с помощью выпускаемых заводом соответствующих марок инерционных излучателей семейства «Муфты проекта «21»», «Муфты проекта «22»», разработка и использование химических источников энергии.
- машиностроение: гравициклы, грависани, гравимашины и т.д. и т.п. – т.е. там где необходим источник силы, причём либо направленной силы, либо крутящего момента.
- авиастроение: любого типа летательные аппараты на основе использования в качестве силовых агрегатов инерциальных и гравитационных излучателей.
- космостроение: аэрокосмические летательные аппараты для передвижения в околопланетном пространстве, межпланетном космическом пространстве, межзвёздном космическом пространстве на основе использования соответствующего типа инерциальных и гравитационных излучателей.
Главной особенностью данного типа техники есть её возможность не только передвигаться непосредственно по любого вида поверхности земли, но и левитировать, но и прессовать любую опору (т.е. действовать на неё с определённой силой).
- на любого вида технике в качестве инерционных, гравитационных, электромагнитных излучателей для взаимодействия искусственных излучателей с внешними объектами и явлениями.

3.2.2. Интеллектуальная собственность по продукции и создание торговой марки.
    На настоящее время будущая продукция завода «Таландт» защищена авторскими и патентными правами в том числе и на международном уровне – на уровне организации ВОИС (г.Женева, Швейцария) среди множества стран входящих в Договор о патентной кооперации  РСТ соответствующими международными заявками: WO2009 130545 от 19.08.2008г., WO2009 150552 от 03.02.2009г., PCT IB 2008 053201 от 09.08.2008г., PCT IB 2008 054234 от.15.10.2008г. , PCT IB 2009 050813 от 15.07.2009г., PCT IB 2009 051826 от 04.05.2009г..
Патентами и заявками на патент Украины: патента Украины: №43101 от 23.04.2008г., 
    заявками: а200805338 от 23.04.2008г. (5.05.2008г. данная заявка была подтверждена собственноручной передачей в полном составе и что было зарегистрировано аж 12.05.2008г. реферат не был использован на апелляции данной заявки), а2008 05736 от 5.05.2008г., а2008 06057 от 12.05.2008г., а2008 06059 от 12.05.2008г., а2008 13848 от 02.12.2008г., а2008 11376 от 22.09.2008г., - а2008 12309 от 20.10.2008г., а2008 13540 от 24.11.2008г., а2008 14340 от 15.12.2008г., а 2008 13788 от 01.12.2008г., а2008 14665 от 22.12.2008г., а2008 12001 от 09.10.2008г., а2009 00779 от 03.02.2009г., а2009 00867 от 06.02.2009г., а2009 00936 от 09.02.2009г., а2009 09116 от 04.09.2009г., а2009 09049 от 01.09.2009г., а2010 07385 от 14.06.2010г., а2010 07859 от 23.06.2010г., а2010 08302 от 05.07.2010г., а2010 11786 от 04.10.2010г., а2010 13528 (произошло два заседания апелляции, на первом из которых было авторски научно обосновано (послано письмом непосредственно до заседания, которое получено 26.07.2011г., а второе 27.09.2011г.) возможность использования инерции и инерциальных двигателей для передвижения на ЛА) от 15.11.2010г., а2013 07534 от 21.06.2013г., а2014 02848 от 21.03.2014г
     Заявками на патент России: № 2009 109614/06(013010) от 16.02.2009г., № 2010 131183 от 26.07.2010г.
     Заявками на патент Беларуси: № 2009 1797 от 19.08.2008г.
     Заявками на Патент Казахстана: № 2010/2017.1 от 08.11.2009г.
Авторскими свидетельствами от авторских работ (работы зарегистрированы в Службе интеллектуальной собственности Украины): №25254 от 06.08.2008г., №25396 от 20.08.2008г., №26041 от 13.10.2008г., №26739 от 01.12.2008г., №27796 от 24.02.2009г., №31250 от 04.12.2009г., №28877 от 25.05.2009г., №32498 от 23.03.2010г., №32501 от 23.03.2010г., №34203 от 21.07.2010г., №35497 от 28.10.2010г., №37592 от 24.03.2011г., №39211 от 18.07.2011г., №40305 от 07.10.2011г., №41622 от 03.01.2012г., №42813 от 19.03.2012г., №43615 от 07.05.2012г., №43830 от 17.05.2012г., №44385 от 19.06.2012г., №46161 от 29.10.2012г., №49798 от 21.06.2013г., №50425 от 24.07.2013г., №52478 от 09.12.2013г., №54142 от 19.03.2014г..
     Указанная интеллектуальная собственность нигде никому официально не передавалась (хотя о её принадлежности непосредственно сказано в самих авторских работах), вообще её официальное использование было запрещено официально.
     Никто к технической сущности данных интеллектуальных разработок не причастен.
Планируется дополнительно защитить научные разработки и производимую на основе их продукцию предприятия (завода «Таландт») непосредственно торговой маркой.
      Защита прав интеллектуальной собственности предприятия (завода «Таландт») будет осуществляться на основании разрабатываемых документов:
•   Положение о системе защиты интеллектуальной собственности предприятия (завода «Таландт»),
•   Положение о коммерческой тайне и конфиденциальной информации предприятия (завода «Таландт»),
•   Положение о порядке применения Патентного Закона страны ___________________, а также Закона о защите авторских прав страны ______________________  в предприятии (завода «Таландт»),
•   Положение о порядке применения на предприятии (завода «Таландт») Закона государства _____________________________ " О правовой охране программ для электронных вычислительных машин и баз данных".

Планируется, что вся продукция предприятия (завода «Таландт») будет в последующем маркироваться (снабжаться) товарной маркой (товарным знаком). 

3.3. Экспорт
     Возможные экспортные поставки продукции завода «Таландт» будут осуществляться за счёт продаж на традиционных рынках и обязательно с учётом национальных и Международных законов и законодательств, регламентирующих подобную деятельность, в том числе и с учётом требований безопасности. Непредвзятый анализ показывает лёгкое завоевание рынка, поскольку выпускаемая продукция по своим показателям намного превышает аналоги. Расширение объемов продаж за счёт освоения новых рынков возможно лишь в результате индивидуальной работы с возможными потребителями напрямую, а также через создаваемые торговые представительства, агентов и фирм-посредников. 

Основные задачи в области внешнеэкономической деятельности.
1. Более интенсивная работа со всеми внешнеторговыми организациями:
•   поддержание постоянной связи;
•   обеспечение рекламным материалом;
•   информирование о новых направлениях работы предприятия (завода «Таландт»);
•   создания базы данных экспортирующих организаций, планирование и учёт работы с ними (ежемесячные отчеты и планы работы).
2. Сохранение позиций на традиционных рынках:
•   создание базы данных по объектам за рубежом, комплектация которых осуществлялась с участием предприятия (завода «Таландт»);
•   установление прямых связей с пользователями продукции предприятия (завод «Таландт») путём переписки и личных встреч с использованием анкетирования и ведения опросов для получения детальных отзывов и мнений о работе техники и устройств предприятия (завод «Таландт»).
3. Выход на новые рынки:
•   контракты с торговыми представительствами;
•   участие в международных выставках;
•   расширение числа агентов и представителей за рубежом;
•   разработка и подготовка комплекта рекламно-информационной документации для использования представителями/агентами за рубежом;
•   определение методов стимулирования потребителей, посредников и агентов;
•   определение и установление контактов с зарубежными инжиниринговыми фирмами для совместного участия в проектах за рубежом.
4. Повышение эффективности работы с конкурирующими зарубежными фирмами.
•   анализ работы конкурентов. Определение их политики на наших рынках (заказ необходимой информации через информационные институты и издательства);
•   определение и создание базы данных по проектам (строительство и модернизация) в России, осуществляемых с участием конкурирующих зарубежных фирм.
3.4. НИиОКР
Статьи затрат на НИиОКР (научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки) являются конфиденциальной информацией.
4. РЫНОК И МАРКЕТИНГ
4.1. План маркетинга
Стратегия маркетинга завода состоит из трех основных направлений:
•   ценовая стратегия (изложена в разделе "Ценовая политика"),
•   стратегия качества (изложена в разделе "Качество"),
•   стратегия продвижения продукта на рынки (изложена в разделах "Каналы товародвижения", "Партнеры").

4.2.2. План продаж.
Прогноз продаж - очень важный участок в системе бизнес-планирования. АО завод «Таландт» переходит на бюджетный принцип планирования и расчёта финансовых потоков (бюджетирование). Исходной точкой бюджетной системы является составление бюджета продаж продукции. Прогноз роста продаж готовой продукции.

4.2.3. Затраты на реализацию объема продаж.
Основные затраты по реализации объема продаж изложены в разделе "Финансы". Они отражают все коммерческие расходы, темпы и статистику.
Исходя из целей, затраты на коммерческие расходы сбалансированы и отражают реальную картину. Но есть надежда оптимизировать расходы через следующие мероприятия:
•   оптимизация затрат по транспортному цеху;
•   рациональное использование автотранспорта завода при встречных поставках;
•   уменьшение доли транспортных расходов при оптимизации складских запасов у партнеров;
•   внедрение комплексного подхода в практику командировок с целью экономии на
связи, почтовых расходов (попутная доставка материала, согласование видов отгрузки, формы расчетов);
•   обучение персонала культуре и правилам телефонных переговоров с целью экономии на связи;
•   освоение, использование электронной почты;
•   оптимизация затрат на рекламу путем привлечения консультантов.
АО будет необходимо выйти на уровень контроля затрат, приходящихся на единицу реализованной продукции по статье "коммерческие расходы реализации плана продаж".

5. СТРАТЕГИЯ МАРКЕТИНГА
5.1. Ценовая политика.
Документ "Ценовая политика" оформлен как приложение к бизнес-плану. Ценовая политика строится на общеизвестных критериях. При определении цены и скидок на нее учитываются: цели покупки (вид посредника), особенности региона заказчика, вид оплаты, объем закупаемой продукции.
Структура документа "ЦЕНОВАЯ ПОЛИТИКА":

1. Цели и задачи ценовой политики.
2. Формирование, утверждение и пересмотр расчетной цены (прейскурант).
3. Формирование и утверждение заводской цены для клиентов (прайс-лист).
4. Формирование региональных цен (прайс-лист) и порядок принятия решений.
5. Система скидок и порядок их использования.
6. Особенности действия ценовой политики на отдельных рынках и порядок принятия "особых" решений.
7. Сроки и порядок пересмотра отдельных положений и документа в целом.
Конкретная информация является конфиденциальной.

5.2. Каналы товародвижения.
Традиционные каналы товародвижения.
1. Завод изготовитель - конечный потребитель. Предприятия и подразделения государства________________ предприятия нефтехимической, машиностроительной, металлургической области, газовой промышленности и пр.
Потребители отличаются друг от друга: постоянством, объемом закупок, ассортиментом закупок, оказанием дополнительных услуг.
В целом каналы товародвижения представляют собой: завод-изготовитель - посредник - конечный потребитель. 

5.3. Партнеры.
Перечень партнеров и ассортимент продаж приведены будут прибавляться в ходе производства. 

6. КОМПАНИЯ.
6.1.Статус компании.
Возможное акционерное общество открытого типа (или полностью приватное предприятие закрытого типа) " Завод по производству инерционных и гравитационных излучателей и других видов устройств " (АО завод «Таландт») будет зарегистрировано незамедлительно на территории соответствующего государства ___________________________  при подписании соответствующих договоров и решения финансовых их аспектов. Лицензионное и правовое обеспечение производства будет обеспечено исходя из осуществления всего комплекса подготовительных работ с конечной целью возможности осуществления фундаментальных и научных разработок, проектирования, производства и эксплуатации выпускаемой продукции.

6.2. Состав менеджмента (распределение обязанностей).
Состав менеджмента «Завода по производству инерционных и гравитационных излучателей и других видов устройств»  подбирается исходя из развитости производственной базы. В самой оптимальной конфигурации он состоит из:
1. Генеральный директор завода – 1чел.
1. Главный бухгалтер – 1чел.
1.  Генеральный конструктор (может совмещать должность директора завода) -1чел.
1. Главный инженер – 1чел.
1. Проектанты – 1-2чел.
1. Операторы станков 2-3чел.
1. Мастера-сборщики (мастер техобслуживания оборудования завода) – 4-6чел.
1. Завскладом – 1чел.
1.  Отдел контроля -1чел.
1. Мастер техсервиса продукции завода - 1-2чел.

6.3. Права собственности
Права собственности устанавливаются в ходе развития производства и соответствующей инвестиционной политики предприятия в зависимости от того либо это акционерное общество или закрытое предприятие.

6.4. Организационная структура управления. Правление. Принципы оплаты труда управляющих
6.4.1. Структура органов управления.
Возможными органами управления и контроля предприятия завод «Таландт» в зависимости от его структуры и вида осуществления деятельности являются:
•   Собрание акционеров;
•   Совет директоров (наблюдательный совет);
•   Исполнительный орган;
•   Правление;
•   Ревизионная комиссия;
•   Ликвидационная комиссия.

Собрание акционеров.
Высшим органом управления Обществом является Общее собрание акционеров, к исключительной компетенции которого относятся:
•   внесение изменений и дополнений в Устав Общества или утверждение устава
Общества в новой редакции;
•   определение количественного состава совета директоров Общества, избрание его членов и досрочное прекращение их полномочий; изменение уставного капитала;
•   избрание членов ревизионной комиссии Общества и досрочное прекращение их полномочий;
•   реорганизация Общества; ликвидация Общества, назначение ликвидационной комиссии;
•   избрание членов ревизионной комиссии Общества; утверждение аудитора Общества;
•   утверждение годовых отчетов, бухгалтерских балансов, счета прибылей и убытков
Общества, распределение его прибылей и убытков.
Совет директоров.
В случае укрупнения компании возможно её более современное и сложное управление. 
В период между собраниями акционеров высшим органом управления Общества является Совет директоров, который решает вопросы общего руководства деятельностью общества в соответствии с Федеральным Законом Российской Федерации "Об акционерных обществах", принятый Государственной Думой 24 ноября 1995 г. и уставом Общества: кроме отнесенных к исключительной компетенции собрания акционеров. Члены Совета директоров избираются общим собранием акционеров сроком на один год в составе 7 человек из числа акционеров Общества. Количественный состав Совета директоров общества определяется Уставом Общества Председатель Совета директоров Общества избирается членами Совета директоров Общества из их числа большинством голосов от общего числа членов Совета
директоров. Председатель Совета директоров Общества организует его работу, созывает заседания Совета директоров и председательствует на них: организует на заседаниях ведение протокола, председательствует на общем собрании акционеров.

Исполнительный орган.
Руководство текущей деятельностью Общества осуществляется исполнительным органом - генеральным директором и коллегиальным исполнительным органом - Правлением. Генеральный директор осуществляет также функции председателя Правления, к компетенции которого относятся все вопросы руководства текущей деятельностью Общества, за исключением вопросов, отнесенных к исключительной компетенции общего собрания акционеров или Совета директоров. В решении оперативных вопросов Генеральный директор действует на основе единоначалия.

Ревизионная комиссия.
Для осуществления контроля за финансово-хозяйственной деятельностью Общества общим собранием акционеров избирается ревизионная комиссия в составе 5 (пяти) членов. Компетенция, порядок деятельности ревизионной деятельности Общества определяется Положением "О ревизионной комиссии открытого акционерного общества завод «Таландт», утвержденных общим собранием акционеров и Устава Общества.


6.4.2. Правление.
Правление предприятием завод «Таландт» будет осуществляться на основании  Положения "О Правлении акционерного общества завод «Таландт». Коллегиальным исполнительным органом Общества является Правление, действующий на основании Положения "О Правлении акционерного общества завод «Таландт».
В Состав Правления входят:
•   генеральный директор
•   генеральный конструктор
•   главный инженер
•   главный бухгалтер
     Правление Общества возможно подотчетно Совету директоров и общему собранию акционеров и организует выполнение их решений, несут солидарную ответственность за последствия принятых решений.

6.4.3. Организационная структура Общества
    Включает в себя функциональные блоки:
•   производственный, включающий в себя цеха основного и вспомогательного производства, технические службы, отдел капитального строительства (ОКС), управление автоматизированных систем и процессов управления (УАСПУ). Руководство блоком входит в компетенцию вице-президента;
•   маркетинговый - включает в себя отдел маркетинга и отдел отгрузки. На основе изучения рынка и маркетингового анализа формирует перспективную ассортиментную
политику: развивает торгово-коммерческую деятельность. Руководит блоком
помощник генерального директора - начальник отдела маркетинга;
•   финансовый, включающий в себя финансово-экономические службы, ведущий оперативный бухгалтерский учет и отчетность Общества;
•   инженерный центр (ИЦ) - осуществляет деятельность в области научно- исследовательских: опытно-конструкторских и маркетинговых работ по созданию конкурентоспособных (в т.ч. новых) изделий в соответствии с технической политикой Общества, ИЦ возглавляет директор центра, является самостоятельным хозрасчетным подразделением со счетом в банке.
Подразделения со статусом ЦФО самостоятельно осуществляют производственно- хозяйственную деятельность, распределение хозрасчетного дохода, приема и увольнения кадров (кроме руководителя).

6.4.4. Принципы оплаты труда управляющих
Оплата труда членов Правления производится на контрактной основе и предусматривает оплату из двух частей:
1. гарантированная часть, которая зависит:
•   от средней заработной платы по предприятию с коэффициентом
(дифференцирован в зависимости от функций);
•   суммы в долларовом исчислении.
2. переменная часть, которая зависит от результатов работы предприятия (чистая прибыль; объем продаж произведенной АО продукции; объем продаж новой техники; оказание услуг сторонним организациям; объем реализации товаров, потребляемых работниками АО; фактический экономический эффект инженерных мероприятий; коэффициент ритмичности и т.п).
Переменная часть заработной платы направлена на усиление заинтересованности конкретного работника в стабильной финансово-хозяйственной деятельности предприятия или конкретного участника работы, а также в получении максимальной прибыли.
В экономических службах величина переменной части зависит от объемов продаж произведенной продукции, от размеров чистой прибыли.
В технических службах величина переменной части зависит от объемов реализации новой техники.
В коммерческих службах величина переменной части зависит от обеспечения производства ресурсами, поддержания нормативного запаса контролируемых позиций на складах.


6.7. Развитие человеческих ресурсов
Основными направлениями работы отдела управления человеческими ресурсами в ОАО завод «Таландт» является ориентация на дальнейшую реализацию стратегии развития человеческих ресурсов.
Управление человеческими ресурсами состоит из 3-х важных частей:
•   развитие человеческих ресурсов (РЧР),
•   использование человеческих ресурсов,
•   формирование окружающей среды, условий, благоприятных и для использования, и для развития человека и его потенциала.
Главным в работе отдела управления человеческими ресурсами является совершенствование организации управления человеческими ресурсами.
•   В этой связи выделяются следующие задачи:
•   совершенствование процесса отбора и найма работников с целью обеспечения фирмы квалифицированными кадрами.
Критерии оценки решения: разработка и внедрение научно обоснованных методик отбора и найма работников, позволяющих эффективно укомплектовать фирму квалифицированным персоналом.
•   повышение квалификации специалистов, в том числе обучение смежным специальностям.
Критерии оценки решения: расширение программы по ротации и стажировки кадров,
совершенствование методик обучения и внедрение новых.
•   обеспечение роста и развития перспективных работников в целях формирования единой управленческой команды, в том числе работа с молодыми специалистами.
Критерии оценки решения: продвижение перспективных работников фирм.
•   совершенствование системы мотивации на основе диагностики основных мотивирующих факторов различных категорий работников.
•   совершенствование организации работы отдела управления человеческими ресурсами. Критерии оценки решения: своевременное и эффективное решение стоящих перед ОУЧР
задач, формирование электронной формы ведения документации ОУЧР, внедрение новых методик работы с персоналом фирмы, внедрение системы взаимозаменяемости в ОУЧР, перевод всех работников ОУЧР на контрактную основу. Прием на работу будет производиться по следующим направлениям:
•   обеспечение служб завода специалистами, в которых возникнет спрос в связи с реорганизацией структуры АО и расширением функций отделов;
•   обеспечение служб завода работниками, обладающими знаниями и способностями для
организации выпуска и сбыта конкуренто-способных продукции и услуг, в том числе
в новой номенклатуре.
    В связи с новыми задачами возникнет и потребность в кадрах. 

7. ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ
7.1. Производственная программа АО завод «Таландт».
Формирование производственной программы произведено, исходя из анализа деятельности предшествующего периода и прогноза изменений в экономике с учетом следующих факторов:
1. Продолжение активной работы с дилерскими фирмами Украины, Белоруссии, Урала, Сибири и других регионов и дальнейшее развитие дилерской сети.
2. Возрастание спроса в связи со снижением складских запасов у постоянных потребителей.
3. Увеличение поставок на экспорт до 5-8%.
4. Усиление рекламных работ.
Будет продолжаться активное вовлечение запасов на складе готовой продукции, что определяет снижение объемов производства относительно объемов продаж и снижение складских запасов.
Исходя из этого предложен проект производственной программы в 2-х вариантах:
оптимистическом и пессимистическом.
Объем выпуска товарной продукции приведен в таблице 7.2.
7.2. Организация производства
АО завод «Таландт» специализируется на разработке, производстве, сервисном, обслуживании средств автоматизации и регулирования технологических процессов в АСУТП, приборов промышленного контроля, в т.ч. приборов тепло-расходометрии, и характеризуется как предприятие механосборочного типа с многономенклатурным мелкосерийным-серийным производством, выпускающим электроисполнительные механизмы и приборную технику. Выпускаемая продукция, в основном, относится к особо сложной с длительностью производственного цикла в пределах одного месяца. 


7.4. Обеспечение сырьем
Одной из важнейших задач для коммерческих служб остается обеспечение качественным сырьем и комплектующими изделиями. Основные методы работы в данном направлении:
•   выбор надежных поставщиков комплектующих изделий и материалов на основе международных стандартов,
•   переход на импортную комплектацию,
•   комплектная поставка,
•   стопроцентный входной контроль материалов и комплектующих.
Вследствие продолжающегося экономического кризиса в стране и неплатежеспособности предприятий, приходится приспосабливаться под тех поставщиков, которые соглашаются на бартерные сделки и различные формы взаимозачета при том, что иногда это бывает невыгодно для предприятия.
Основные проблемы в приобретении отдельных позиций:
•   необходимость произвести предоплату отдельным предприятиям с длительным циклом производства комплектующих;

7.5. Краткое описание используемых в производстве технологий
Высокую надежность выпускаемых АО завода «Таландт» изделии обеспечивают глубокое понимание
персонала АО необходимости непрерывного повышения качества изделий за счет использования современных технологий, рациональной организации производства, внедрения компьютерных технологий.

Экономический расчёт будущих капиталовложений:
1. Капитальное строительство зданий завода «Таландт».
Капитальное строительство зданий завода предполагает собой использование ангарных конструкций, на основе сэндвич - панелей, которые имеют внешнюю защитную оболочку из жести, нержавеющей стали, или другого материала, утеплительного материала, и внутренней оболочки – оболочки помещений. Такие конструкции быстро собираются и быстро разбираются, что обеспечивает мобильность завода. 
2. Следующей составляющей любого здания есть фундаментная основа, бетонированная основа с возможностью установки на ней всего оборудования завода, стен и простенков несущих конструкций.
3. Систем освещения.
4. Сигнализации противопожарной безопасности.
5. Оборудования отдела закупок необходимого оборудования.
6. Связи и противодействия нелегальной утечки информации.
7. Оборудования отдела управления.
8. Оборудования отдела проектирования.
9. Оборудования отдела производства комплектующих.
10. Оборудования отдела хранилища.
11. Оборудования сборочного отдела инерционных излучателей.
12. Оборудования сборочного отдела машин и механизмов.
13.  Оборудования базы техобслуживания завода.
14. Оборудования сервисного обслуживания.
15. Интеллектуальная составляющая предоставляется непосредственно автором данного проекта бизнес-плана.
Оплата труда.

       ВЫВОД: Финансовая выгода данных работ сказочно велика. К примеру, использование в аэрокосмической технике, в сельскохозяйственной технике, в машиностроении, в качестве силовых агрегатов в любой отрасли, в энергетике, при исследованиях, в прикладной и фундаментальной науке и во многих других. Думаю, на основе подобного типа силового привода возможно осуществлять межпланетные и даже межзвёздные путешествия, в том числе и освоение космических богатств. Поэтому я повторюсь ещё раз: «Финансовая выгода данных работ сказочно, фантастически велика!!!». Поэтому 50%  (а в последующем, когда компании перерастут в мощнейшие корпорации и больше…. до 75%, но всё зависит от международных договоров, дохода от использования этих технологий) освоения космических богатств должно переходить в специальный фонд и быть распределено аналогично, как распределяется доход от продажи нефти в некоторых государствах – т.е. на всех и поровну. Дополнительно эти финансовые средства могут быть использованы цивилизацией для своего жизнеобеспечения, кроме тех направлений, которые грозят безопасности её жизнедеятельности.
 Почему так!?
 Да потому что фантастически сказочные богатства Вселенной не должны никогда принадлежать кучке магнатов и монополистов. Они должны принадлежать цивилизации, причём каждому её члену, аналогично как, обращаю внимание, каждый получает солнечный свет. В конечном итоге настоящий бизнес-план потребует инвестиций в размере около 200-400млн. долларов США, земельный участок около 10га. Возможное разного вида использование, соиспользование технологий, защищённых интеллектуальной собственностью, обсуждается отдельно!!!  В результате будет построено производство, и будет создано около  ------  рабочих мест.
За пример составления данного бизнес-плана были взяты материалы бизнес-планов источника Интернет-сайта по адресу
http://www.fooder.ru/page/business_plan.html
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